


YAHOO!ショッピングの
おすすめ順表示に重要な要素のひとつ

注文件数

売り上げにも直結しますので
ぜひコツを押さえておきましょう。
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フロント商品を作ろう！
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フロント商品で注文数を稼ぐ！

1ページ目に表示させれるように、注文を取れる商品を作る！
利益を度外視したり広告を打つことが必要になるが、
それを足掛かりに他の商品を購入してもらう。
まずはとにかくおすすめ順やランキングの
1ページ目に表示させることから！

通年かつ購入ハードルが低めの商品

その場だけのスポット商品や競合が多いものを
フロントにするのは避ける。
季節やイベント毎によらず年間通して売れるものがおすすめ。
お試しにしたり、小分けにして単価を下げたり…
エンドユーザーにとっての買いやすさも重要！



ポイントや送料無料アイコンも活用！
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ランキングや売れ筋商品は、Yahooショッピングのポイント倍増イベントを、
積極的に活用してポイントを大量付与している傾向が多く見られます。
併せて、送料無料や条件付き送料無料なども上手に活用しましょう！

キャンペーン情報は以下のページからcheck！
ストアクリエイターPro > トピックス一覧 > お知らせ > 直近トピックス キャンペーン情報
（URL:https://store-info.yahoo.co.jp/shopping/topics/info/topics/pointcampaign.html）



フロント商品を作るメリット
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フロント商品でお客さまを呼び込む
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フロント商品

関連商品

フロント商品

関連商品 関連商品 関連商品

まとめ買い 高額商品 定期購入

メインフロント商品

買いやすいフロント商品を意図的に作り、
検索や広告で積極的に宣伝！

リピーターを増やす。次に繋げる。検索対策も同時に行える！



フロント商品だけじゃなく

商品掲載数アップも重要！
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商品掲載数が増える
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入り口が増える



商品数アップで、ショップへの入り口もアップ
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フロント商品

関連商品 関連商品 関連商品 関連商品

まとめ買い 高額商品 定期購入

商品数が多ければ、ユーザーとの接地面積が増える！

フロント商品 フロント商品 フロント商品 フロント商品フロント商品

関連商品

予算が厳しく目玉のフロント商品が作れない場合にも有効ですね。
もちろん、併用するとなおよし！

モールの掲載数アップするならぜひIKEMARTへ
ドロップシッピング方式だから在庫リスクなしで商品数増やせます！


